
T H E AT E R& P O D I A  AC T U EEL

L-ACOUSTICS L-ISA AUDITORIUM
Als L-Acoustics Certified Distributor beschikt 
AudioBizz nu over een auditorium, ingericht 
met een L-Acoustics L-ISA systeem. De markt 
groeit verder richting object-based mixing, 
Hyperreal Sound en Immersive Audio, waar-
door besloten is tot deze stap. “Ons auditori-
um beschikt over alle mogelijkheden voor het 
trainen en begeleiden van audio-engineers en 
producers. Naast het laten ervaren van Im-
mersive audio, bieden we de ruimte ook aan 
als pre-productie studio. We zien een nieuwe 
markt in dit segment en zetten daar als gecer-
tificeerd L-ISA Partner breed op in”, besluit 
Dominic van der Heiden.    

Het jaar 2025 wordt in alle opzichten een jubileumjaar voor AudioBizz. 
Niet alleen bestaat het bedrijf dit jaar 25 jaar, ook de nieuwbouw wordt 

in gebruik genomen. 

JUBILEUMJAAR VOOR AUDIOBIZZ

NIEUW PAND, 
ZELFDE LOCATIE
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Begin 2024 is in Strijen het start-
schot gegeven voor de nieuw-
bouw van het bedrijfspand van 

AudioBizz. Ontwikkelingen van de af-
gelopen jaren en de sterke groei van het 
bedrijf maakten dat het huidige pand te 
weinig ruimte bood. Daarom is beslo-
ten tot uitbreiden van magazijnruimte, 
kantoren en een nieuw Auditorium. Het 
nieuwe pand is tegen het huidige pand 
aan gebouwd en is volledig geïntegreerd 
qua looproutes, architectuur en techni-
sche circuits. Het hoofdmagazijn biedt 
ruimte aan meer dan 450 extra pallet-
plaatsen, bovenop de 250 plaatsen die in 
het bestaande magazijn al beschikbaar 
waren. Ook is rekening gehouden met 
de verwachte groei voor de komende ja-
ren. Eigenaar Dominic van der Heiden: 
“Voorraad en snelle levering zijn enkele 
van onze belangrijkste aandachtspun-
ten als distributeur en leverancier. Onze 

klanten moet kunnen vertrouwen op 
snelle levering en een ruime beschikbare 
voorraad, zodat zij hun projecten zo snel 
en efficiënt mogelijk kunnen uitvoeren.”

TRAINING EN EDUCATIE
Naast de functie van importeur/distribu-
teur zet AudioBizz verder in op educatie en 
een nauwere samenwerking op projectbe-
geleiding. Sales Director Nico Smidt: “Wij 
zien een grote meerwaarde in het oplei-
den en begeleiden van onze klanten. Het 
delen van kennis en inzichten draagt bij 
aan een verdere professionalisering van 
onze partners. Op deze manier kunnen we 
samen voor een nog betere dienstverlening 
zorgen. We trainen onze partners op alle 
niveaus, van inzicht in nieuwe technieken 
tot hands-on trainingen van apparatuur, 
altijd samen met specialisten van onze im-
portmerken.”

Producttrainingen Q1 - 2025

Schrijf gratis in voor een van onderstaande 

trainingen op www.audiobizz.eu/trainingen 

15/1/2025 - 	 Sennheiser Spectera Sessies

11/2/2025 - 	 NETGEAR Audio / Video over IP

25/2/2025 - 	� Pioneer DJ / Alphatheta 

Producttraining

13/3/2025 - 	� AUDAC Atellio level 2 – Touch 

level 2

3/4/2025 - 	 NETGEAR System Design

10/4/2025 - 	� AUDAC Atellio level 2 – Touch 

level 2

Nieuwe trainingsdata worden regelmatig 

toegevoegd op de website.


