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HUREN OF KOPEN? 
‘Ik schaf twaalf lampen aan en huur er wel vier 
extra bij wanneer ik er zestien nodig heb.’ Een 
veelvoorkomende gedachte, maar in de afgelo-
pen twee jaar was de vraag soms zo groot dat 
materiaal simpelweg niet beschikbaar was. Grote 
droogverhuurders bleken de vraag niet altijd aan 
te kunnen en verhuurbedrijven zijn zich steeds 
meer bewust van het feit dat droogverhuur hun 
eigen productie in gevaar kan brengen. 

Het is dus niet meer veilig om aan te nemen dat 
je materiaal te allen tijde kunt bijhuren.

De keuze tussen huren of kopen is daarnaast ook 
een financiële beslissing. Wanneer is het slim om 
een extra microfoon aan te schaffen in plaats van 
te huren? Om hier snel antwoord op te krijgen 
kun je de ‘inhuurprijs’ binnen Rentman gebrui-
ken*, waarmee je middels de statistiekenmodule 
een schatting kunt maken van de gemaakte in-
huurkosten per artikel.

Een strategische wisselwerking tussen loslaten, 
vasthouden en bijkopen, dus.

Veel succes dit seizoen!    

 RENTMAN

   Joost Maris, 

     AV industrie expert

  *Voor de inschatting van je 

  inhuurprijs kun je uitgaan van 60%  

  van je verhuurprijs.

Na een aantal hectische jaren is het tij nog niet gekeerd. Sterker nog, 
Rentman-data toont aan dat dit seizoen nóg drukker is, met 20% meer 

klussen dan een jaar geleden. Met deze tips kom jij zonder kleerscheuren (of 
burn-out) het seizoen door.

ONDERZOEK TOONT AAN: DIT SEIZOEN IS NOG DRUKKER

OPTIMALISEER JE 
CREW EN MATERIAAL 
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Hoe minder er in je magazijn ligt, 
hoe meer ruimte je hebt. Lo-
gisch. Toch gaat dit vaak mis. 

Je kent het wel: Je loopt het magazijn 
binnen en ziet dat er een klus midden in 
het gangpad wordt klaargezet. Dit zorgt 
voor vertraging in andere processen. 
Maar, aangezien dit de enige beschik-
bare plek was, kun je er weinig van zeg-
gen. Ons advies: houd goed bij welke 
materialen je daadwerkelijk gebruikt en 
welke onnodig stof staan te vangen. 

Door afscheid te nemen van materiaal dat 
amper verhuurd wordt maak je ruimte 
vrij, waardoor magazijnpersoneel efficiën-
ter te werk kan gaan. Dit heeft ook een 
liquiditeitsvoordeel; minder kapitaal in je 
magazijn is meer geld op je rekening!

Om te achterhalen welk materiaal over-
bodig is hebben we bij Rentman het ‘ge-
bruikspercentage’ geïntroduceerd. Wil 
je weten hoe vaak je een bepaald artikel 
in het vorige seizoen hebt gebruikt? Of 
wil je voorspellen wat het gebruiksper-
centage van het komend kwartaal is? 
Stel de tijdsperiode in de statistieken-
module in en krijg direct inzicht in wat 
je werkelijk benut. 

Op basis van deze inzichten kun je voor 
jezelf een minimaal gebruikerspercen-
tage bepalen. Zet je dit bijvoorbeeld op 
14%? Dit betekent dat alle artikelen die 
minder dan 51 dagen in het jaar ver-
huurd worden geen bestaansrecht in 
je magazijn hebben. Opgeruimd staat 
netjes!


